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Este guia aborda as principais estratégias para maximizar os lucros de um
negodcio de franquia. Desvende as diferentes fontes de renda, métodos de
otimizacao de receitas e gerenciamento financeiro eficiente para garantir o

sucesso do seu negdcio.
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Principais Formas de
Monetizacao

Compreender as diferentes formas de monetizacao € fundamental para o

sucesso de um negécio de franquia. As receitas de um franqueado podem

variar dependendo do modelo de negdcio e da estrutura da franquia.




Otimizacao de
Receitas para
Franqueados

Aumentar as receitas de uma franquia exige uma abordagem estratégica.
Os franqueados devem analisar seus custos e identificar areas de
otimizagao.

Implemente agdes para reduzir desperdicios, aumentar a eficiéncia e
melhorar a experiéncia do cliente. Uma gestao financeira rigorosa é
essencial para o sucesso.




Fontes de Renda: Pro-Labore

Definicao

Pré-labore é aremuneracao que o franqueado recebe
por seus servigos prestados a empresa.

E uma forma de compensac3o pelo tempo dedicado e

esfor¢co despendido no gerenciamento da franquia.

Como Funciona

O valor do pré-labore é definido no contrato de franquia
e pode variar de acordo com a complexidade da

operacao e o tempo dedicado.

E importante observar que o pré-labore é um custo para
a empresa, mas nao representa necessariamente lucro

para o franqueado.



Distribuicao de Lucros

Compartilhamento de Calculo da Participacao

Resultados O contrato de franquia define a

A distribuicao de lucros é uma das proporc¢ao dos lucros que o
principais formas de remuneragdodo  franqueado recebe.
franqueado.

Critérios de Distribuicao

A féormula de calculo da participagao
pode variar, considerando
indicadores como faturamento,
custos e metas.



Equity da Unidade
Franqueada

Participacao no Negdcio

O equity representa a participacao do franqueado no valor da unidade

franqueada.

Essa participagcao pode ser adquirida ao longo do tempo, através de
investimentos ou lucros.

Valorizagao do Patrimonio

O equity da unidade franqueada aumenta o valor do seu patrimonio.

Essa participacao também pode ser usada como garantia para
empréstimos.

Incentivo a Performance

O equity incentiva o franqueado a investir no sucesso da franquia.

A participag¢ao no negécio motiva o franqueado a alcangar metas e

aumentar o lucro.



Gerenciamento Financeiro
Eficiente

1 Controle do Fluxo de Caixa

Monitorar receitas e despesas garante a saude financeira da
franquia. Um bom controle do fluxo de caixa permite tomar decisdes
estratégicas e evitar imprevistos.

2 Gestaode Custos

Analisar os custos operacionais e buscar otimizagao sao cruciais. A
reducao de custos aumenta a margem de lucro e fortalece o

negocio.

3 Planejamento Or¢gamentario

Elaborar um orgcamento realista e detalhado é essencial. Planejar as
receitas e despesas garante que os recursos estejam disponiveis
para cobrir os custos e alcancgar os objetivos.

4 Investimentos Estratégicos

Alocar os recursos financeiros de forma inteligente impulsiona o
crescimento da franquia. A aplicacao de recursos em areas como
marketing, tecnologia e treinamento garante o sucesso alongo
prazo.




Vantagens de
Compraruma
Franquia

Comprar uma franquia oferece uma série de beneficios para empresarios,
principalmente para aqueles que buscam reduzir riscos e aumentar suas
chances de sucesso.

Ao adquirir uma franquia, vocé se beneficia de uma marca ja estabelecida,
suporte operacional e treinamento especializado, além de acesso a

fornecedores exclusivos.




Reducao de Riscos

Uma das vantagens mais significativas de adquirir uma franquia é a reducao
de riscos inerentes ao empreendedorismo. Vocé se beneficia de um
modelo de negdcio ja testado e validado, com menor probabilidade de
fracasso.

O modelo de franquia oferece suporte e treinamento, além de acesso a
uma marca estabelecida e uma base de clientes pré-existente, diminuindo
as incertezas e os obstaculos que um novo negdcio enfrenta.




Marca Estabelecida

Uma franquia oferece uma marca reconhecida e bem estabelecida no mercado. O franqueado se beneficia da
reputacao e da fidelidade dos clientes da marca, reduzindo o esforgo e os custos de construgao de uma marca propria.

Clientes ja confiam na marca e nos produtos ou servigos oferecidos. Essa confiancga facilita a conquista de novos

clientes e aumenta as chances de sucesso do negdcio.

Reconhecimento da Marca Fidelidade do Cliente Aumento da Confianca
A marca ja tem um reconhecimento Clientes ja confiam na marca e nos A marca ja conquistou a confianga do
forte no mercado, o que facilita a produtos ou servigos, o que aumenta  publico, o que facilita a conquista de

atracao de clientes. alealdade e as vendas. novos clientes e aumenta as vendas.



Suporte Operacional

Rede de Apoio

A rede de apoio da franquia oferece suporte pratico ao
franqueado, desde a abertura do negdcio até a gestao

diaria.

O franqueador fornece orientagao em diversos
aspectos, como marketing, treinamento, e gestao

financeira, garantindo a eficiéncia da operacao.

Treinamento e Capacitacao

Os franqueados recebem treinamento abrangente
sobre as melhores praticas operacionais e gestao da

franquia.

O treinamento permite que o franqueado tenha acesso a
informacoes e ferramentas essenciais para o sucesso do

negocio.



Economia de Escala

( Custos Reduzidos

Ao adquirir uma franquia, o franqueado se beneficia de custos mais
baixos em relagao a compra de insumos, produtos e servicos, pois o

franqueador negocia em grande escala com fornecedores.

2 Eficiéncia Operacional

O franqueador ja possui processos e sistemas otimizados,
garantindo maior eficiéncia e reducao de custos operacionais, como
logistica e marketing.

3 Compartilhamento de Recursos

A franquia permite o compartilhamento de recursos como
tecnologia, infraestrutura e equipe especializada, reduzindo os
custos individuais para cada unidade.

4 Potencial de Crescimento

A economia de escala possibilita a expansao do negécio de forma
mais rapida e eficiente, com acesso a novos mercados e clientes,
proporcionando maior lucro e retorno sobre o investimento.




Treinamento e Capacitacao

Desenvolvimento de Habilidades

Os franqueados recebem treinamento especifico para operar a

franquia de forma eficiente.

As habilidades desenvolvidas durante o treinamento garantem o
sucesso do negoécio.

Atualizacao Continua

O franqueador oferece programas de treinamento para manter os
franqueados atualizados sobre as melhores praticas e novidades do

mercado.

A atualizagcao garante que a franquia se mantenha competitiva e

eficiente.

Suporte e Orientacao

Os franqueados tém acesso a suporte técnico e orientagao durante
todo o ciclo de vida da franquia.

O suporte garante que os franqueados estejam preparados para lidar

com os desafios do negdcio.




Acesso a Fornecedores
Exclusivos

Relagoes Estratégicas

Franqueados se beneficiam de acordos com fornecedores selecionados

pelo franqueador.

Essas relagdes garantem qualidade e pregcos competitivos, além de

fortalecer a marca.

Logistica Eficiente

Franqueadores negociam melhores condi¢cdes de frete e entregas com
fornecedores.

O franqueado ganha tempo e dinheiro com a otimizagao da logistica.

Padronizacao de Materiais

A qualidade dos produtos e servigos € garantida por fornecedores
homologados.

Franqueados usam os mesmos materiais, criando uma experiéncia

consistente para os clientes.



Alavancagem de Investimento

Financiamento

Franqueadores oferecem
op¢oes de financiamento
para ajudar os
franqueados a iniciar o

negocio.

Parcerias

Através de parcerias com
instituicoes financeiras, o
franqueador facilita o

acesso a crédito.

Retorno

A alavancagem de
investimento aumenta o
potencial de retorno sobre

o investimento inicial.

Expansao

O financiamento permite
que os franqueados
expandam seus negocios

mais rapidamente.
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Quem é Joao Canovas?

JOAO CANOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundagdo Getdlio
Vargas; Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Radio Saint
Lousi FM; Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiéncia acumulada nos bastidores
do marketing e da expansao de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino
Profissionalizante; possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de
RS3 milhdes liquidos em negdcios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400
franqueados individualmente; Tem mais de 1.500 alunos on-line e tem 6 Livros publicados.

NOVA ERA ESTRATEGIA é uma consultoria de negécios que ensina PMEs a se organizarem para crescer.
FALE COM O JOAO:

EMAIL: contato@neestrategia.com.br
WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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