O que &€ Nano
Franquia?

Vocé ja ouviu falar em Nano Franquias? Esse modelo de negocio tem ganhado
destague nos ultimos anos, atraindo a atengdo de empreendedores que
buscam investir em um negocio proprio com baixo investimento inicial.
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Definicdo de Nano Franquid

Modelo de Franquia Compacto

Nano Franquias sdo modelos de negécio com baixo
investimento inicial e operacdes enxutas, focadas em nichos
especificos.

Relacdo Direta com a Franqueadora

O franqueado geralmente opera de forma independente,
mas recebe apoio direto da franqueadora em areas como
marketing, treinamento e suporte técnico.



Caracteristicas das Nano
Franquias




Vantagens das Nano Franquias

Investimento Inicial
Reduzido

O baixo investimento inicial € uma
das principais vantagens das nano
franquias. Isso torna o modelo de
negocio acessivel a um publico maior,
incluindo empreendedores com
menos capital disponivel.

Baixo Risco Operacional

Com operagdes enxutas e um
modelo de negdcio simplificado, o
risco operacional de uma nano
franquia € menor do que em modelos
tradicionais. Isso reduz a pressao
sobre o franqueado e aumenta a
seguranca do investimento.




Investimento Inicial Reduzido

Uma das vantagens mais atrativas das nanofranquias € o
baixo investimento inicial. O modelo de negdcio enxuto e
simplificado exige menos capital para comecar, tornando-o
acessivel a um publico maior de empreendedores.

Para aqueles com recursos limitados, as nanofranquias
representam uma oportunidade unica de iniciar um negocio
proprio e construir uma carreira como empreendedor, sem
a necessidade de um grande capital inicial.




Baixo Risco Operacional

As Nano Franquias sao caracterizadas por um baixo risco operacional, ideal
para empreendedores que buscam um negocio com menos riscos. O modelo
simplificado e enxuto exige menos investimento, diminuindo a pressao
financeira sobre o franqueado.




Flexibilidade de Gestdo

Uma das maiores vantagens das nanofranquias é a flexibilidade na gestdo do
negocio. O franqueado tem autonomia para adaptar o modelo a sua realidade,
criando um negdcio personalizado e que se ajusta ao seu perfil.

A flexibilidade na gestdo também permite que o franqueado explore novas
oportunidades de mercado, inovando e adaptando seu negocio as demandas

dos clientes.




Suporte da Frangueadora

Uma das maiores vantagens de se tornar um franqueado é
o suporte da franqueadora. O franqueador oferece
treinamento e assisténcia técnica ao franqueado para
garantir o sucesso do negocio.

A franqueadora pode auxiliar com a gestdo do negdcio,
marketing, comunicacao e outros aspectos importantes do
dia a dia da franquia.




Desvantagens das Nano Franquias

Menor Retorno
Financeiro

Apesar do baixo investimento
inicial, o retorno financeiro de
uma nano franquia pode ser
menor do que em modelos
tradicionais. O mercado de
atuacao é geralmente mais
restrito, limitando o potencial de
crescimento.

Limitacdes de
Expansdo

A estrutura enxuta de uma nano
franquia pode dificultar a
expansao do negocio. O
franqueado pode ter menos
flexibilidade para abrir novas
unidades ou expandir para outras
regioes.

Dependéncia da
Franqueadora

As nano franquias geralmente
dependem fortemente do suporte
da franqueadora. O franqueado
pode enfrentar dificuldades em
caso de falhas na estrutura ou no
modelo de negdcio.



Menor Retorno Financeliro

Margem de Lucro

Nano franquias normalmente operam com margens de lucro menores em comparagao com

franquias tradicionais.
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Mercado de Atuagdo

O mercado de atuacao de nano franquias tende a ser mais especifico, com menor potencial de

crescimento.
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Investimento Inicial Baixo

O baixo investimento inicial pode resultar em um retorno financeiro menor a longo prazo,

compensando o risco reduzido.



Limitacdes de Expansdo

Espaco Fisico

Nano franquias, por sua natureza
compacta, podem ter dificuldades em
expandir para locais maiores. A falta de
espaco fisico limita o crescimento da
operacao.
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Recursos Financeiros

O modelo enxuto de nano franquias
geralmente limita a capacidade de
investimento em expanséao. A falta de
recursos financeiros pode impedir o
crescimento.

Mercado de Atuagdo

O mercado de atuagédo de nano
franquias é geralmente especifico e
limitado. Expandir para novas areas
pode ser desafiador, devido a natureza
do negdcio.



Dependéncia da Frangqueadora

Modelo de Negocio

Nano franquias geralmente
dependem da estrutura e do
modelo de negdcio da
franqueadora. O sucesso da
franquia esta diretamente ligado
a qualidade e a eficiéncia do
sistema implementado pela
franqueadora.

Suporte e Treinamento

As nano franquias exigem
suporte constante da
franqueadora, especialmente em
areas como marketing, gestao e
treinamento. A falta de suporte
pode prejudicar a operacao e o
crescimento do negacio.

Atualizacgdes e
Mudangas

O franqueado depende da
franqueadora para implementar
atualizagdes e mudancgas no
modelo de negdcio. A capacidade
de adaptacao e flexibilidade da
franqueadora é crucial para o
sucesso da rede.



Perfil do Investidor em Nano Franguias

Empreendedores
Iniciantes

Nano franquias sao ideais
para empreendedores que
desejam iniciar um
negocio proprio com baixo
investimento. O modelo de
negocio simplificado
oferece menor risco e
menor investimento inicial.

Profissionais
Autdnomos

Profissionais autbnomos
podem encontrar nas nano
franquias uma
oportunidade de
complementar sua renda
ou se dedicar
integralmente a um
negocio proprio.

Pessoas com
Experiéncia em
Varejo

Pessoas com experiéncia
em varejo, como gestao de
estoque, atendimento ao
cliente e vendas, podem
encontrar uma boa
oportunidade de aplicar
seu conhecimento em
uma nano franquia.

Buscaodores de
Flexibilidade

O modelo de negdcio de
uma nano franquia
permite que o franqueado
personalize sua operagao
e adapte 0 negocio a sua
realidade. A flexibilidade
na gestao € atrativa para
guem busca autonomia.



Requisitos e Perfil do Franqueado
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Experiéncia Relevante Capacidade Financeira

Experiéncia em areas como gestao, O franqueado precisa ter recursos para cobrir 0
atendimento ao cliente e vendas é fundamental  investimento inicial, custos operacionais e

para 0 sucesso em uma nano franquia. despesas do negocio.

Espirito Empreendedor Compromisso com a Marca

E essencial ter paixdo pelo negdcio, O franqueado deve estar comprometido em
proatividade, disciplina e disposicao para lidar sequir as diretrizes da marca e manter o

com os desafios do dia a dia. padrao de qualidade estabelecido pela

franqueadora.



Dicas para Escolher uma Nano Franguio

Escolher a franquia certa € crucial para o sucesso do seu negocio. Existem varios fatores a considerar ao escolher uma nano
franquia.

Reputacdo da Franqueadora

] Verifique se a franqueadora tem boa reputacao no mercado.

Modelo de Negocio

2
Entenda o modelo de negdcio e se ele é adequado ao seu perfil.
Suporte e Treinamento
3 Avalie a qualidade do suporte e treinamento oferecido pela
franqueadora.
Custos e Investimento
4 Analise o investimento inicial, as taxas e 0s custos operacionais
da franquia.
Potencial de Lucro
5 Investigue a viabilidade financeira da franquia e o

potencial de lucro.

Busque informacdes sobre a franqueadora e converse com franqueados existentes para obter insights valiosos.

Lembre-se de que o sucesso da sua nano franquia depende da escolha da franqueadora certa e do seu esforco em
administrar o negocio.
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Quem & Jodo Canovas?

JOAO CANOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundacdo Getulio Vargas;
Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Radio Saint Lousi FM,;
Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiéncia acumulada nos bastidores do marketing e
da expansao de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino Profissionalizante;
possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de RS3 milhdes liquidos em
negocios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400 franqueados individualmente; Tem

mais de 1.500 alunos on-line e tem 6 Livros publicados.
NOVA ERA ESTRATEGIA é uma consultoria de negécios que ensina PMESs a se organizarem para crescer.

FALE COM O JOAO:
EMAIL: contato@neestrategia.com.br
WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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