Como Franquear Seu
Negocio com Baixo
Investimento

Criar uma rede de franquias pode ser uma 6tima estratégia para expandir
seu negocio. Mas o custo inicial pode ser um obstaculo. Neste guia, vamos
explorar estratégias para criar uma franquia com investimento minimo.
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Estratégias para Estruturar uma Rede de
Franquias com Investimento Minimo

Modelo de Franquia Simples

1 Um modelo de franquia simples com baixo investimento inicial pode atrair mais franqueados, facilitando
a expansao da sua rede.

Flexibilidade para Franqueados

) Ofereca opgodes de investimento e formatos de franquia que se adaptem a diferentes perfis e
orcamentos.

Tecnologia e Automacgao

3 Use plataformas digitais para automatizar processos, reduzir custos operacionais e otimizar o suporte
aos franqueados.

Formacao e Treinamento

4 Invista em programas de treinamento online e materiais de apoio para capacitar franqueados a operar o
negdcio com sucesso.

Marketing Compartilhado

5 Implemente estratégias de marketing colaborativo para reduzir custos e aumentar o alcance da marca.



Abertura da Sua Franqueadora com Pouco
Investimento

Planejamento Financeiro

1
Defina um orcamento detalhado, incluindo custos de registro, juridico e marketing.
Estrutura Legal
2 Escolha a estrutura juridica ideal para sua franquia, como uma LLC ou uma
corporagao.
Documentacao Essencial
3 Crie um manual de operagcoes completo e um contrato de franquia
robusto.
Marketing Inicial
A Implemente uma estratégia de marketing de baixo

custo para atrair franqueados.

A abertura da sua franquia exige planejamento estratégico e agdes concretas. E fundamental ter um plano financeiro
bem definido, escolher a estrutura legal adequada e elaborar a documentacgao essencial para o sucesso da sua
franquia.



Protecao da Propriedade Intelectual na
Expansao do Negébcio

Proteger sua marca e seus processos de negdcios € essencial para o sucesso da sua franquia.

Registro de Marcas

1 Proteja sua marca para evitar imitagoes e garantir exclusividade.

Direitos Autorais

2
Registre seus materiais exclusivos, como manuais e receitas.
Segredos Comerciais
3 Proteja informacgdes confidenciais, como férmulas e
processos.
Contratos de Franquia
4 Inclua clausulas de protecao da propriedade

intelectual.

A protecao da propriedade intelectual € um investimento que garante a seguranca e a exclusividade do seu negécio,

evitando que outros copiem sua marca e seus processos.



Reducao de Custos Iniciais na
Criacao da Franqueadora

1 Modelo de Franquia Simplificado

Opte por um modelo de franquia com menos requisitos e

menos custos de investimento para o franqueado.

2 Tecnologia e Automacgao

Utilize plataformas online para gerenciar processos e

reduzir custos operacionais.

3 Marketing Digital

Implemente uma estratégia de marketing digital para atrair
franqueados com baixo custo.




Alternativas de
Financiamento para Iniciar
uma Franquia

1 Financiamento Bancario

Os bancos oferecem empréstimos para franquias, mas
exigem um bom histérico de crédito e um plano de
negocios solido.

2 Crowdfunding

Plataformas online permitem que vocé capte recursos de
investidores, mas é essencial ter uma campanha bem

estruturada e atraente.

3 Investidores Anjos

Investidores privados podem fornecer financiamento em
troca de participacao na empresa, mas é importante ter um
plano de negdcios detalhado e uma proposta convincente.




Selecao de Franqueados com Investimento
Limitado

Perfil Financeiro

L Avalie a capacidade financeira do candidato.

Experiéncia Relevante

2
Procure por experiéncia em areas afins.
. Motivacao e Empreendedorismo
Busque franqueados apaixonados pelo seu negdcio.
; Compromisso com a Marca

Verifique se o candidato se identifica com seus valores.

Ao selecionar franqueados, € importante encontrar pessoas com o perfil ideal para operar seu negdcio. Avalie
cuidadosamente seus recursos financeiros, experiéncia relevante, paixao pelo negécio e compromisso com a marca.
Um franqueado motivado e com experiéncia aumenta as chances de sucesso da sua rede.



Desenvolvimento de um Modelo de Negocios
Escalavel

Analise de Custos

1 Identifique os custos fixos e variaveis do seu negdcio para determinar o preco ideal da franquia.

Eficiéncia Operacional

) Otimize processos para reduzir custos e aumentar a margem de lucro, garantindo rentabilidade para os
franqueados.

Padronizacao de Servicos

3 Crie um sistema de entrega consistente para garantir a qualidade e a experiéncia do cliente em todas as
unidades da franquia.

Tecnologia e Automacao

4 Invista em softwares e ferramentas para automatizar processos e fornecer suporte aos franqueados.

Treinamento e Suporte

5 Capacite os franqueados para operar o negécio com sucesso, fornecendo treinamento continuo e
suporte técnico.



Padronizacao de Processos para Facilitar a
Expansao

Manual de Operacgoes

1
Crie um manual detalhado com instrucoes claras.

2 Treinamento Padronizado

Capacite todos os franqueados com o mesmo conteudo.
e Tecnologia para Gestao

Utilize softwares para automatizar tarefas.
Controle de Qualidade

A Implemente um sistema para garantir a qualidade

consistente.

Padronizar processos garante a qualidade da experiéncia do cliente em todas as unidades da sua rede. Um manual de
operacoes completo, treinamento padronizado, tecnologia para gestao e um sistema de controle de qualidade sao

essenciais para garantir a consisténcia e a qualidade do seu servico.



Uso de Tecnologia para Otimizar Custos de
Operacao

Plataformas Digitais

1
Gerenciar processos e reduzir custos com software de gestao online.
2 Automacao de Tarefas
Automatizar tarefas repetitivas, como agendamento e atendimento ao cliente.
Comunicacao Eficiente
3 Utilizar ferramentas de comunicacao para manter a equipe
conectada.
Analise de Dados
4 Utilizar dados para tomar decisdes estratégicas e

otimizar o desempenho.

A tecnologia € uma ferramenta poderosa para reduzir custos operacionais e otimizar o desempenho da sua rede de
franquias. Adote plataformas digitais para gerenciar processos, automatizar tarefas, melhorar acomunicacao e

analisar dados para tomar decisoes estratégicas.



Terceirizacao de Atividades nao Essenciais

Contabilidade e Financas

1 Deixe a gestao financeira em maos experientes.

Recursos Humanos

2 Outsourcing de folha de pagamento, recrutamento e treinamento.
Marketing Digital
3 Crie campanhas eficazes com especialistas em marketing digital.

Atendimento ao Cliente

yil Centralize o atendimento ao cliente em uma equipe especializada.

Tecnologia da Informacao

5 Garantir infraestrutura de Tl confiavel e eficiente.



Estratégias de Marketing de Baixo Custo para
Atrair Franqueados

E fundamental alcancgar potenciais franqueados sem gastar muito. Utilize estratégias inteligentes para gerar

resultados.

Conteudo Relevante

L Crie conteudo que inspire e informe sobre sua marca.

Marketing de Conteudo

2
Compartilhe artigos e videos sobre franchising.
. Midias Sociais
Utilize plataformas como Linkedln e Facebook.
4 Eventos e Feiras

Participe de eventos do setor para conectar-se.

Explore plataformas digitais para divulgar sua oportunidade de franquia. Crie conteudo informativo e atraente para

gerar interesse.



Estabelecimento de Taxas e
Royalties Acessiveis

1 Taxas de Franquia Competitivas

Defina uma taxa de franquia justa e acessivel, considerando

o investimento inicial do franqueado e o mercado.

2 Royalties Proporcionais

Estabeleca uma porcentagem de royalties razoavel,
baseada no faturamento do franqueado, incentivando o

crescimento e a lucratividade.

3 Flexibilidade e Opcoes

Ofereca diferentes pacotes de royalties, adaptando-se as
necessidades do franqueado, com op¢oes de pagamento e

prazos flexiveis.



Expansao Gradual e Controlada da Rede de
Franquias

1 Analise de Mercado

Identifique regides com potencial de crescimento para sua franquia.

2 Selecao Estratégica de Franqueados

Escolha franqueados com perfil adequado para cada regiao.

3 Suporte e Treinamento

Ofereca suporte constante aos novos franqueados.

4 Monitoramento do Desempenho

Acompanhe o desempenho de cada unidade da franquia.

5 Adaptacao e Otimizacao

Ajuste o modelo de negécio para atender as necessidades de cada regiao.



Conclusao:
Transformando Seu
Negocio em uma
Franquia com Baixo
Investimento

Franquear seu negdcio com baixo investimento é possivel com
planejamento estratégico e acoes especificas. Ao seguir as etapas de
estruturagao, vocé podera expandir seu negdcio de forma eficiente e

lucrativa.




Siga a Nova Era Estrategia em todas as Redes
Sociais.

SITE: https://www.novaeraestrategia.com

INSTAGRAM: https://www.instagram.com/novaeraestrategia

PODCAST: https://www.novaeraestrategia.com/podcast
FACEBOOK: https://www.facebook.com/novaeraestrategia
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MEDIUM: https://medium.com/@novaeraestrategia

LINKEDIN: https://www.linkedin.com/company/novaeraestrategia

PINTEREST: https://www.pinterest.com/novaeraestrategia
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Quem é Joao Canovas?

JOAO CANOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundagdo Getdlio
Vargas; Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Radio Saint
Lousi FM; Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiéncia acumulada nos bastidores
do marketing e da expansao de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino
Profissionalizante; possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de
RS3 milhdes liquidos em negdcios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400
franqueados individualmente; Tem mais de 1.500 alunos on-line e tem 6 Livros publicados.

NOVA ERA ESTRATEGIA é uma consultoria de negécios que ensina PMEs a se organizarem para crescer.
FALE COM O JOAO:

EMAIL: contato@neestrategia.com.br
WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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