
Como ter Retorno 
Rápido na 
Formatação da sua 
Franquia
Descubra estratégias inteligentes para vender as primeiras unidades e acelerar 
a expansão da sua rede de franchising. Aprenda a usar o investimento inicial 
dos franqueados, engajar a comunidade e desenvolver um plano de marketing 
eficaz para obter retorno rápido na formatação da sua franquia.

by Nova Era Estratégia



Etapas da Formatação de 
Franquia

1 Desenvolvimento do Modelo de Negócio
Definir a proposta de valor, a estrutura operacional e os processos-chave que irão 
compor o modelo de franquia.

2 Criação da Identidade de Marca
Desenvolver uma marca forte e atraente que transmita os valores, a personalidade 
e a imagem desejada da franquia.

3 Estruturação da Rede de Franquias
Estabelecer os requisitos, procedimentos e suporte necessários para a expansão 
da franquia em múltiplas unidades.



Utilização do Investimento 
dos Franqueados Iniciais
Ao investir na formatação da sua franquia, é crucial aproveitar ao máximo o 
capital investido pelos primeiros franqueados. Essa abordagem estratégica 
pode impulsionar o crescimento inicial da sua rede, acelerando o retorno sobre 
o investimento.

A utilização inteligente desses recursos pode financiar o desenvolvimento de 
uma estrutura sólida, incluindo a criação de manuais e processos 
padronizados, o treinamento da equipe, a implementação de sistemas robustos 
e a promoção da marca. Dessa forma, você estará preparado para atrair e 
capacitar novos franqueados de maneira eficiente.



Engajamento da Comunidade

Construa Conexões
Envolva a comunidade local, 
estabeleça parcerias com lideranças e 
influenciadores. Isso ajudará a divulgar 
sua franquia e atrair novos 
interessados.

Eventos e Ativações
Promova eventos, workshops e 
ativações na comunidade. Isso cria 
visibilidade, gera engajamento e 
aproxima seu negócio das pessoas.

Fidelização
Implemente programas de fidelidade, 
ofertas exclusivas e ações de 
relacionamento. Mantenha sua base 
de clientes ativos e dispostos a indicar 
sua marca.



Desenvolvimento de um Plano de 
Marketing Estratégico

Pesquisa de Mercado
Realize uma análise profunda do seu 
público-alvo, concorrência e tendências do 
setor. Essa compreensão embasará 
estratégias de marketing eficientes.

Posicionamento de Marca
Defina uma identidade clara e diferenciada 
para a sua franquia. Isso ajudará a 
destacá-la no mercado e conquistar a 
confiança dos clientes.

Canais de Divulgação
Selecione os melhores canais de comunicação para alcançar o seu público, integrando ações 
online e offline de maneira estratégica.



Aceleração do Processo de Expansão

1
Identificar Mercados Promissores
Análise detalhada de potenciais localidades para abertura de novas unidades

2
Atrair Franqueados Qualificados
Processo seletivo eficiente para encontrar os melhores parceiros de 
expansão

3
Implementação Rápida
Equipe dedicada a apoiar a abertura ágil de novas 
franquias

Para acelerar o processo de expansão da sua rede de franquias, é essencial identificar rapidamente mercados promissores, 
atrair franqueados qualificados e implementar novas unidades de forma ágil. Essa abordagem estratégica permite 
conquistar um crescimento exponencial e obter retorno rápido do seu investimento inicial.



Obtenção de Retorno 
Rápido
Para obter retorno rápido na formatação da sua franquia, é crucial utilizar de 
forma eficiente o investimento inicial dos franqueados. Destine esses recursos 
para desenvolver uma estrutura operacional sólida, criar uma identidade de 
marca atraente e implementar estratégias de marketing eficazes. Dessa forma, 
você pode acelerar o processo de expansão e atrair novos franqueados 
dispostos a ingressar na rede.



Importância da 
Formatação Eficiente
Uma formatação de franquia bem-sucedida é essencial para o crescimento 
acelerado do seu negócio. Um modelo de franquia eficiente permite atrair 
investidores engajados, estabelecer uma marca forte e expandir a rede de 
maneira organizada e lucrativa.

Ao investir tempo e recursos na formatação adequada, você cria as bases 
sólidas necessárias para uma expansão rápida e sustentável da sua franquia, 
garantindo retorno de investimento a curto e longo prazo.



Dicas para Implementação Bem-Sucedida
Visão Geral do 
Negócio
Tenha uma compreensão 
profunda do seu modelo 
de negócios, suas 
vantagens competitivas e 
do mercado-alvo. Isso 
ajudará a estruturar uma 
proposta de valor atraente 
para os franqueados.

Processo de 
Seleção
Desenvolva um processo 
criterioso de seleção de 
franqueados, avaliando 
não apenas o perfil 
financeiro, mas também a 
paixão, a capacidade de 
liderança e a 
compatibilidade com a 
cultura da marca.

Suporte Contínuo
Ofereça um sólido 
programa de treinamento 
e acompanhamento 
constante aos 
franqueados, garantindo 
que eles tenham todo o 
apoio necessário para 
alcançar o sucesso.

Inovação e 
Adaptação
Mantenha-se atento às 
tendências do mercado e 
esteja pronto para inovar e 
se adaptar. Isso ajudará a 
manter a sua franquia 
relevante e competitiva.



Conclusão e 
Próximos Passos
Ao implementar as estratégias apresentadas, você pode acelerar o processo de 
expansão da sua rede de franquias e obter retorno rápido. Agora é hora de 
colocar seu plano em prática, acompanhar os resultados de perto e fazer os 
ajustes necessários para maximizar o sucesso da sua formatação.
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Quem é João Cânovas?
♦ JOÃO CÂNOVAS é Graduado em Publicidade e Propaganda; Especialista em Marketing pela Fundação Getúlio Vargas; 
Especialista em Franquias pela Franchising University; Colunista na Revista Franquia; Colunista na Rádio Saint Lousi FM; 
Mentor em Universidades Corporativas; tem 17 anos de mercado com experiência acumulada nos bastidores do marketing e 
da expansão de grandes franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino Profissionalizante; 
possui Mais de 35 Redes de Franquias atendidas; Mais de 100 franquias comercializadas; Mais de R$3 milhões líquidos em 
negócios gerados; Prestou Suporte para mais de 1.500 franqueados; Treinou mais de 400 franqueados individualmente; Tem 
mais de 1.100 alunos on-line e tem 6 Livros escritos sobre franchising.

♦ NOVA ERA ESTRATÉGIA é uma consultoria de negócios que ensina PMEs a se organizarem para crescer.

♦ FALE COM O JOÃO:

♦ EMAIL: contato@neestrategia.com.br
♦ WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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