
Por que a Expansão por 
Franquias pode ser a 
Solução para o Seu 
Crescimento
Você sabia que ao franquear o seu negócio você tem grandes chances 
de acelerar o crescimento da sua empresa? Isso pode ser feito 
mantendo o controle e o padrão de qualidade, mas sem assumir todos 
os riscos financeiros que geralmente vêm com o crescimento. Se você 
está interessado em entender como crescer e escalar seu negócio 
através de franquias, continue lendo. Vamos explorar como esse 
caminho pode ser a solução ideal para você.

por Nova Era Estratégia



Introdução ao Universo das Franquias

O que é o sistema de franquias?

O sistema de franquias é um modelo de negócio onde o 
franqueador cede ao franqueado o direito de uso da sua 
marca, know-how e sistema operacional, mediante 
pagamento de taxas e royalties. É uma parceria estratégica 
para expansão mútua.

Crescimento do setor de franquias no Brasil

O setor de franquias no Brasil tem demonstrado um 
crescimento notável ao longo dos anos, impulsionado pela 
busca de empreendedores por modelos de negócios já 
testados e validados. Este crescimento reflete a confiança 
no sistema.

Em 2023, o setor de franquias no Brasil alcançou um faturamento de R$ 240,6 bilhões, representando um crescimento de 
13,8% em relação ao ano anterior. Esse número demonstra a força e o potencial do franchising no país.



Vantagens Estratégicas da 
Expansão por Franquias

Crescimento 
Acelerado

A expansão por 
franquias permite 
um crescimento mais 
rápido do que o 
crescimento 
orgânico, 
aproveitando o 
capital e a gestão de 
outros 
empreendedores.

Menor Risco 
Financeiro

O risco financeiro é 
compartilhado com 
os franqueados, 
reduzindo a 
necessidade de 
grandes 
investimentos 
próprios para 
expandir o negócio.

Manutenção do 
Controle e 
Padrão de 
Qualidade

Através de manuais, 
treinamentos e 
auditorias, é possível 
manter o controle 
sobre a qualidade 
dos produtos e 
serviços oferecidos 
em toda a rede.



Estrutura Completa e Suporte 
Contínuo para o Franqueado

Suporte Contínuo

Oferecemos suporte em todos 
os aspectos empresariais, 
desde a escolha do ponto 
comercial até a gestão 
financeira e o marketing, 
garantindo o sucesso do 
franqueado.

Prestígio da Marca

Ao fazer parte da nossa rede, o 
franqueado se beneficia do 
prestígio e reconhecimento da 
marca, construídos ao longo de 
anos de experiência e 
qualidade.

Fidelização de Clientes

Nossas estratégias de marketing e atendimento visam fidelizar os 
clientes, garantindo um fluxo constante de vendas e receita para o 
franqueado.



Marketing Personalizado para 
Impulsionar as Vendas

1

Estratégias de Marketing Elaboradas

Disponibilizamos estratégias de marketing já elaboradas e 
testadas, que podem ser adaptadas às necessidades específicas 
de cada unidade franqueada.

2

Economia de Tempo e Recursos

Ao utilizar nossas estratégias de marketing, o franqueado 
economiza tempo e recursos, evitando a necessidade de 
contratar agências ou profissionais especializados.

3

Foco em Ações Estratégicas

Com o marketing sob controle, o franqueado pode se concentrar 
em outras ações estratégicas, como a gestão da equipe e a 
melhoria do atendimento ao cliente.



Redução Significativa do 
Risco de Fracasso

1 Modelo de Negócio 
Testado e Aprovado

Ao investir em uma 
franquia, você está 
adquirindo um modelo de 
negócio que já foi testado e 
aprovado no mercado, com 
resultados comprovados.

2 Planos Estruturados e 
Testados

Nossos planos de negócio 
são estruturados e 
testados no mercado, 
minimizando os riscos e 
aumentando as chances de 
sucesso do franqueado.

3 Apoio de Gestão Especializada

Oferecemos apoio de gestão especializada, com consultores 
experientes que auxiliam o franqueado em todas as etapas do 
negócio.



Análise Detalhada de Investimentos para Tomada de Decisão

1Previsão de Cenários Financeiros

Realizamos previsões de cenários financeiros, considerando 
tanto as conjunturas positivas quanto as negativas do mercado, 

para auxiliar na tomada de decisão. 2 Conjunturas Positivas e Negativas

Analisamos as conjunturas positivas e negativas do negócio, 
identificando oportunidades e ameaças, para que o franqueado 
possa se preparar e agir de forma proativa.3Estratégias Assertivas

Com base na análise de investimentos, o franqueado pode traçar 
estratégias assertivas para maximizar os lucros e minimizar os 

riscos do negócio.



Financiamento Facilitado para Expandir sua 
Franquia

1

2

3

As franquias apresentam baixos índices de falência, o que facilita a aquisição de empréstimos e financiamentos para 
investimentos. Essa segurança atrai investidores e aumenta as chances de sucesso do negócio.

Baixos Índices de Falência

Facilidade na Aquisição de 
Empréstimos

Financiamento Seguro



Ponto de Venda Privilegiado para Atrair Clientes

1 Localização Estratégica

2 Clientes Fidelizados

3 Reconhecimento da Marca

Nossos pontos de venda são estrategicamente localizados em áreas de grande fluxo de pessoas, o que garante a atração 
de clientes e o fácil reconhecimento da marca. Além disso, investimos em estratégias de fidelização para garantir um fluxo 
constante de vendas.



A Força de uma Marca Estabelecida no Mercado

Marca Reconhecida

Ao se tornar um franqueado, você terá acesso a uma 
marca já estabelecida e reconhecida no mercado, o que 
facilita a atração e a fidelização de clientes.

Diferencial Competitivo

A força da marca confere um diferencial competitivo 
importante, permitindo que você se destaque da 
concorrência e conquiste uma fatia maior do mercado.

Aproveite o reconhecimento e a reputação da nossa marca para impulsionar o seu negócio e alcançar resultados 
expressivos. Junte-se a nós e faça parte de uma rede de sucesso!



Suporte Abrangente e 
Assistência Contínua ao 
Franqueado

Treinamento Abrangente

Oferecemos treinamento 
abrangente em todas as áreas do 
negócio, desde a gestão 
financeira até o atendimento ao 
cliente, para garantir que você 
esteja preparado para enfrentar 
os desafios do dia a dia.

Apoio na Implantação e 
Operação

Nossa equipe estará ao seu lado 
durante a implantação da 
unidade franqueada e na 
operação diária, oferecendo 
suporte e orientação em todas as 
etapas do processo.

Expertise do Franqueador

Você terá acesso à expertise do franqueador, que compartilhará seus 
conhecimentos e experiências para ajudá-lo a alcançar o sucesso no 
negócio.



Economias de Escala para 
Aumentar a Margem de Lucro

Poder de 
Negociação

Como parte de uma 
grande rede, você terá 
poder de negociação 
com fornecedores, o 
que se traduz em 
preços mais 
competitivos e 
melhores condições 
de pagamento.

Preços 
Competitivos

Os preços mais 
competitivos 
permitem aumentar a 
margem de lucro e 
oferecer produtos e 
serviços de alta 
qualidade a preços 
acessíveis aos clientes.

Aumento da 
Margem

O aumento da 
margem de lucro 
possibilita reinvestir 
no negócio, expandir a 
unidade franqueada e 
alcançar resultados 
ainda mais 
expressivos.



Expansão Geográfica Acelerada 
para Conquistar Novos Mercados

1

Alcance de Novos Mercados

A expansão por franquias permite alcançar novos mercados de forma 
mais rápida e eficiente, sem a necessidade de grandes investimentos 
em infraestrutura.

2

Crescimento Rápido e Escalável

O crescimento é rápido e escalável, pois cada nova unidade 
franqueada contribui para aumentar o reconhecimento da marca e a 
presença no mercado.

3

Reconhecimento da Marca

A expansão geográfica acelerada aumenta o reconhecimento da 
marca em diferentes regiões, fortalecendo a imagem da empresa e 
atraindo novos clientes.



Inovação Contínua e Desenvolvimento de Novos 
Produtos

1

2

3

Ao fazer parte da nossa rede, você terá acesso a novos produtos e serviços desenvolvidos continuamente, acompanhando as tendências 
do mercado e as necessidades dos clientes. A pesquisa e o desenvolvimento são centralizados, garantindo a qualidade e a inovação 
constante.

Novos Produtos e Serviços

Pesquisa Centralizada

Adaptação Rápida



Rede de Suporte Mútuo entre 
Franqueados

1 Troca de Experiências

A rede de franqueados 
proporciona um ambiente de 
troca de experiências e 
conhecimentos, onde você 
pode aprender com os 
sucessos e os desafios de 
outros empreendedores.

2 Soluções 
Compartilhadas

As soluções para os 
problemas e desafios do dia 
a dia são compartilhadas 
entre os franqueados, o que 
agiliza a tomada de decisão e 
fortalece a rede como um 
todo.

3 Fortalecimento da Rede

O suporte mútuo entre os franqueados contribui para o 
fortalecimento da rede, aumentando a competitividade e a 
capacidade de enfrentar os desafios do mercado.



Requisitos Essenciais para Franquear seu 
Negócio

1 Capital

2 Viabilidade

3 Registro

Para franquear seu negócio, é fundamental ter capital para investimento, comprovar a viabilidade econômico-financeira do 
modelo de negócio e registrar a marca e as patentes. Esses requisitos garantem a segurança e o sucesso da expansão por 
franquias.



Modelo de Negócio Replicável e Padronizado

1 Diferencial

2 Padronização

3 Manuais

Um modelo de negócio replicável e padronizado é essencial para o sucesso da expansão por franquias. É importante ter 
um diferencial competitivo reconhecido, a possibilidade de padronização dos processos e manuais e treinamentos 
eficientes para os franqueados.



Controle Eficiente e Liderança 
Inspiradora

1 Sistema de Gestão

Implemente um sistema de gestão eficiente para acompanhar o 
desempenho das unidades franqueadas e identificar oportunidades 
de melhoria.

2 Acompanhar Desempenho

Acompanhe de perto o desempenho de cada unidade franqueada, 
oferecendo suporte e orientação para que os franqueados alcancem 
seus objetivos.

3 Dividir Responsabilidades

Desenvolva suas habilidades de liderança para inspirar e motivar os 
franqueados, dividindo responsabilidades e incentivando a 
autonomia.



Desafios da Expansão por Franquias e Como 
Superá-los

Qualidade

A manutenção da qualidade em toda a rede é um desafio 
constante, que exige monitoramento, treinamento e 
auditorias regulares.

Relacionamentos

A gestão de relacionamentos com os franqueados é 
fundamental para o sucesso da rede, exigindo 
comunicação transparente, feedback constante e apoio 
mútuo.

A adaptação a diferentes mercados regionais pode ser um desafio, exigindo flexibilidade e adaptação das estratégias de 
marketing e vendas às características locais.



Conclusão: Franquias como 
Solução Inteligente de 
Crescimento

Vantagens Principais

Recapitulamos as principais 
vantagens da expansão por 
franquias, como o crescimento 
acelerado, a redução do risco 
financeiro e o acesso a uma marca 
estabelecida.

Potencial de Crescimento

Destacamos o potencial de 
crescimento acelerado e sustentável 
que as franquias oferecem, 
permitindo que você conquiste 
novos mercados e aumente sua 
rentabilidade.

Análise do seu Negócio

Convidamos você a analisar o seu negócio e avaliar se a expansão por franquias 
é a solução ideal para alcançar seus objetivos de crescimento e sucesso.
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Quem é João Cânovas?
JOÃO CÂNOVAS é Fundador da Consultoria Nova Era Estratégia, Graduado em 
Publicidade e Propaganda; MBA em Marketing pela Fundação Getúlio Vargas; 
Especialista em Franquias pela Franchising University e Especialista em 
Administração Estratégica e Gestão de Negócios pela FIA-USP; Colunista na Revista 
Franquia; Mentor em Universidades Corporativas; tem quase 20 anos de mercado 
com experiência acumulada nos bastidores do marketing e da expansão de grandes 
franqueadoras do Brasil, entre elas a maior franqueadora do mundo de Ensino 
Profissionalizante e a maior do mundo no segmento de piscinas; possui Mais de 35 
Redes de Franquias atendidas que somam quase 5.000 unidades; prestou suporte 
para mais de 1.500 franqueados; treinou mais de 400 franqueados individualmente; 
tem mais de 2.000 alunos on-line, autor de 7 livros e 7 ebooks.

A NOVA ERA ESTRATÉGIA é uma consultoria de negócios especializada em 
franchising que ajuda empresários a organizarem seus negócios para crescer.

Fale com João Cânovas:

EMAIL: joao@neestrategia.com.br
WHATSAPP: https://wa.me/551732316976
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